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Vertrieb ist für dich mehr als ein Job – es ist deine
Berufung? Hebe das Primärarztsystem HZV auf das
nächste Level und wachs mit uns über Dich hinaus!

Warum HZV?
Die Hausarztzentrierte Versorgung (HZV) stärkt
Hausärztinnen und Hausärzte, entlastet Praxisteams und
sorgt für eine bessere, koordinierte Patientenversorgung.
Mit deinem Einsatz hilfst du, die hausärztliche Versorgung
in Westfalen-Lippe nachhaltiger und patientenzentriert zu
gestalten.

 
Du berätst und gewinnst Hausarztpraxen zur Teilnahme an HZV-Verträgen – unterwegs im
Außendienst oder flexibel im Innendienst
Du baust persönliche Kundenbeziehungen zu Ärztinnen und Ärzten, Praxisteams und
weiteren Akteuren im Gesundheitswesen auf und pflegst sie langfristig
Du stellst die Vorteile und Abläufe der HZV vor - im persönlichen Gespräch, am Telefon und auf
Veranstaltungen
Du unterstützt Praxen bei der Einführung und Nutzung der HZV
Du überzeugst mit deiner Begeisterung auf Messen und Informationsveranstaltungen und
gewinnst neue Partner für die HZV
Du sorgst für ein übersichtliches und aussagekräftiges Berichtswesen zu deinen
Vertriebsaktivitäten
Sei das Gesicht der HZV bei Hausärztinnen, Hausärzten, MFA & Praxisteams
Bringe eigene Ideen ein und entwickle unsere Vertriebsstrategie aktiv weiter

 

Deine Aufgaben

Vertriebsmitarbeiter/
Vertriebsmitarbeiterin
im Gesundheitswesen
(m/w/d) 
 
Vollzeit · Unna 
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Das bieten wir dir

Das bringst du mit

Klingt nach dir?
Dann freuen wir
uns auf deine
Bewerbung! 

Firmenwagen 
Flexible Arbeitszeiten und Homeoffice (nach erfolgter Einarbeitung) 
Moderne Ausstattung –klimatisiertes, ergonomisches Büro, Firmenhandy und Laptop 
Regelmäßige Events & Team-Frühstück – weil Arbeit auch Spaß machen darf
Viel Raum für Eigenverantwortung und persönliche Weiterentwicklung
Ein offenes, herzliches Team mit echtem Zusammenhalt und positiver Fehlerkultur
Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
Und das Wichtigste: eine sinnstiftende Aufgabe - Gemeinsam für bessere Versorgung!

Sende deine vollständigen Unterlagen (inkl.
Motivationsschreiben, Lebenslauf, Arbeitszeugnisse)
an  lvwl@haev-wl.de

Du hast noch Fragen? Ruf´ uns an oder schreib uns:
Claudia Diermann | 02303-942 92 100 | lvwl@haev-wl.de

Erfahrung im Gesundheitswesen – idealerweise in der HZV
Erfahrung im Vertrieb, bevorzugt im Bereich medizinischer Dienstleistungen oder Produkte
Kommunikationsstärke und Begeisterungsfähigkeit – du kannst Menschen mitreißen und
überzeugen
Eigenverantwortung und Organisationstalent – du planst und steuerst deine Termine und
Besuche selbst und erarbeitest Dir Deinen Erfolg
Freude an Teamarbeit und Lust auf ein wertschätzendes, modernes Umfeld
Führerschein Klasse B und Reisebereitschaft
Du musst nicht alles können, aber du solltest den Willen haben, alles zu lernen
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